
S O U R C I N G -  E N  H A N D E L S H U I S

SORVA
Wij kopen voor u in China, ter plaatse,
van de fabriek tot uw markten.
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W I E  W I J  Z I J N

Sourcing en handel,
van China naar de wereld.

Sorva is een sourcing- en handelshuis. Wij vinden de juiste
fabrieken in China, onderhandelen, controleren de productie en
organiseren het transport, tot aan uw markt. Een huis dat tekent en
instaat voor wat het verkoopt.

30 000+
exposanten op de Canton
Fair, doorgelicht

2
kantoren · Guangzhou en
Frankrijk

2×/jaar
de Canton Fair, elke editie

28
talen voor onze gratis gids

E E N  G E S T R U C T U R E E R D  H U I S ,  I N  G R O E I

I Twee kantoren
In Guangzhou, in de zakenwijk Tianhe, en in
Frankrijk.

II Een Chineessprekend team
ter plaatse
Het hele jaar door in fabrieken en op beur‐
zen, onderhandelt het team in het Mandarijn.

III Eén vast aanspreekpunt
Eén contactpersoon volgt uw dossier, van
de eerste aanvraag tot de lossing.

IV Een Chinese
dochteronderneming die
exporteert
广州索尔瓦商务咨询有限公司, geregistreerd in
Guangzhou, exporteert in eigen naam.

H E T  H U I S
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O N Z E  R O U T E S

Vanuit Guangzhou,
naar uw markten.
Aanvragen bereiken ons inmiddels vanuit veel landen, en hun aantal groeit. Frans
blijft onze werktaal en Frankrijk een centrale markt; onze teams werken ook in het
Engels en het Chinees.

G U A N G Z H O U  ·  O N Z E  K A N T O R E N  E N  O N Z E  D O C H T E R O N D E R N E M I N G C E N T R A L E  M A R K T E X P O R T R O U T E S  ·  I N D I C AT I E F  S C H E M A

2 0 2 6 ,  H E T  J A A R  W A A R I N  H E T  H U I S  V O R M  K R E E G

GuangzhouGuangzhou
K A N TO R E N  E N  F I L I A A LK A N T O R E N  E N  F I L I A A L

F R A N K R I J K  E N  E U R O PAF R A N K R I J K  E N  E U R O P A

M I D D E N -OO S T E NM I D D E N - O O S T E N

A F R I K AA F R I K A

NOO R D -AM E R I K AN O O R D - A M E R I K A

L AT I J N S -AM E R I K AL AT I J N S - A M E R I K A

A Z I Ë - PAC I F I CA Z I Ë - P A C I F I C

23 juli 2026
Onze Chinese dochteronderne‐
ming wordt geregistreerd in Gu‐
angzhou, met import-export in
haar statutaire doel.

September 2026
Onze diensten gaan online, tegen
vaste prijs, en onze gratis gids
verschijnt in 28 talen.

15 oktober 2026
Canton Fair van het najaar: wij
zijn tot 4 november in de gangen
aanwezig.

Vandaag
Aanvragen die uit veel landen ko‐
men, en een team dat groeit om
daaraan te voldoen.

V A N  C H I N A  N A A R  D E  W E R E L D
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G U A N G Z H O U ,  W I J K  T I A N H E

O N Z E  T H U I S H A V E N

Guangzhou, onze thuishaven.
Onze kantoren bevinden zich in Tianhe, de zakenwijk van Guangzhou.
De werkplaatsen van Guangdong liggen op minder dan twee uur rijden.

Tianhe
Onze kantoren, in Poly Finance Plaza

UTC+8
Zes tot zeven uur voor op Frankrijk: uw
dossier vordert terwijl u slaapt

23.07.2026
Registratie van onze Chinese
dochteronderneming

I N  C H I N A

Guangzhou
Poly Finance Plaza · wijk Tianhe

Onze Chineessprekende teams werken er het hele
jaar door, op beurzen en in werkplaatsen. Onze
dochteronderneming, 广州索尔瓦商务咨询有限公司,
is er sinds 23 juli 2026 geregistreerd: import-ex‐
port staat in haar statutaire doel en zij exporteert in
eigen naam.

I N  F R A N K R I J K

Frankrijk
Contracten, facturatie, contact met kopers

Sorva, een vereenvoudigde naamloze vennoot‐
schap (SAS) naar Frans recht, sluit contracten af
en factureert. Frans is onze werktaal, en Frankrijk
blijft een centrale markt.

G U A N G Z H O U  E N  F R A N K R I J K
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O N Z E  M E T H O D E

Van selectie tot lossing,
zonder blinde vlek.
Van leveranciersonderzoek tot lossing, vijf fasen. Elke fase heeft een re‐
sultaat, een verantwoordelijke en een controlepunt.

F A S E

Wij brengen de relevante fabrikanten in kaart op basis van uw
specificaties. Elke fabrikant doorloopt een raster: reële capa‐
citeit, certificeringen, exportreferenties. U ziet alleen wat is
uitgefilterd.

F A S E

Twee keer per jaar doorkruisen wij de Canton Fair: dertigdui‐
zend exposanten in enkele dagen doorgelicht.

F A S E

Ons Chineessprekende team onderhandelt in het Mandarijn,
op marktniveau: doordachte concurrentiestelling, open fa‐
brieksmarges, betalingen afgestemd op uw kasstroom. Wij
verdedigen uw belangen als de onze.

I
Selectie

II
Canton Fair

III
Onderhandeling

D E  M E T H O D E
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F A S E

Gevalideerde pre-productiestalen, opgevolgde productie, tus‐
sentijdse foto's en, optioneel, inspectie vóór lading met rap‐
port. Een gebrek dat in de fabriek wordt gezien, kost honderd
keer minder dan aan de kade.

F A S E

EXW, FOB of DDP: wij bepalen samen met u de Incoterm. Ex‐
port vanuit Guangzhou of Ningbo, documentatie in orde, op‐
volging tot aan uw magazijn, waar dan ook.

IV
Kwaliteitscontrole

V
Logistiek & Incoterms

E É N  P R I N C I P E

Eén principe boven de vijf fasen: u weet te allen
tijde wat u betaalt, aan wie, en waarom.

D E  M E T H O D E
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I N T E R N A T I O N A A L  P A V I L J O E N ,  C A N T O N
F A I R

C A N T O N  F A I R

Twee keer per
jaar, in de gangen.
Twee keer per jaar doorkruisen wij de Canton Fair,
de grootste handelsbeurs van China. Fabrikanten
worden er persoonlijk ontmoet en beoordeeld, niet
via een catalogus.

P E R  S T U K

Dag Canton Fair
€ 179

per beursdag, excl. btw

Van 15 oktober tot 4 november 2026, in Guangzhou. Begeleiding in
het Frans, onderhandeling in het Mandarijn door ons Chineesspre‐
kende team.

W A T  U  O N T V A N G T

Een schriftelijke voorselectie van de stands vóór uw aankomst: hal,
gang, nummer, en waarom deze stand.

Een dagplanning: volgorde van bezoeken, looptijden, bevestigde
afspraken.

Begeleiding de hele dag, in de gangen en bij elke stand.

De onderhandeling in het Mandarijn: prijs, minimumhoeveelheid,
levertijden, betaling, stalen.

Een verslag diezelfde avond: wat ieder heeft gezegd en geoffreerd,
wie terug te bellen.

30 000+
E X P O S A N T E N  P E R  E D I T I E

2×/jaar
I N  H E T  V O O R J A A R  E N  H E T
N A J A A R

Een gefilterde toegang, geen gids.

D E  C A N T O N  F A I R
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A C H T  P R O D U C T F A M I L I E S

Wat wij sourcen.

0 1

Meubels & decoratie
Van ontwerp tot container,
zonder de kwaliteit uit het oog
te verliezen.

0 2

Textiel & kleding
Materialen, patronen, afwer‐
king: textiel vergeeft geen
slordigheid.

0 3

Elektronica
Conformiteit, betrouwbaarheid,
componenten: drie zaken die
ter plaatse worden
gecontroleerd.

0 4

Voedingsindustrie
Traceerbaarheid, normen, ge‐
zondheidsconformiteit: geen
kortere weg.

0 5

Technische
uitrusting
Gemaatvoerde interfaces,
staalsoorten, bevestigde teke‐
ningen vóór productie.

0 6

Energie & lichte
bouw
Zoninstraling, wind, sneeuw,
stedenbouw: de locatie be‐
paalt, niet de catalogus.

0 7

Verpakking & druk
De verpakking wordt gezien
vóór het product: zij wordt be‐
handeld als een product.

0 8

Vrije tijd & buiten
Opblaasbare producten, wa‐
tersport, parken: producten die
mensen dragen.

D E Z E L F D E  E I S ,  O N G E A C H T  H E T  P R O D U C T

I
Een schriftelijk lastenboek
Materialen, afmetingen, normen en af‐
werking, vastgelegd vóór het eerste
stuk.

II
Een met u gevalideerd staal
Niets gaat in productie zonder uw ak‐
koord op het referentiestuk.

III
Controle ter plaatse
Tijdens de productie en vóór het laden,
door onze teams.

D E  S E C T O R E N
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D I E N S T E N  T E G E N  V A S T E  P R I J S

Elke stap van het sourcingproces
is apart te bestellen.
Eén dienst, één prijs, één levertijd. Onze teams zijn het hele jaar door ter plaatse: het verifi‐
ëren van een leverancier, het bezoeken van een fabriek of de controle vóór lading worden
afzonderlijk online besteld, en het werk start zonder afspraak.

O N S  S T A N D A A R D M O D E L

6 tot 12%
van de waarde af fabriek

De commissie op volume
In de meeste gevallen betaalt u geen honorarium. Wij onderhandelen de goederen
voor u en nemen een commissie op de waarde af fabriek, degressief met het volume.

Opening van het dossier online: € 150 excl. btw, in mindering gebracht op de eerste
commissie.

P E R  S T U K L E V E R T I J D P R I J S  E X C L .
B T W

Nalezing van een fabrieksofferte
Uw proformafactuur regel per regel nagelezen vóór elke aanbetaling.

Binnen 24 u € 49

Verificatie van een leverancier
Bedrijfslicentie, kapitaal, toegestane reikwijdte, exportrecht.

Binnen 48 u € 79

Diepgaande verificatie
Geschillen, boetes, belastingkrediet, intellectueel eigendom.

Binnen 72 u € 149

Leveranciersonderzoek · verkenning
Drie tot vijf gekwalificeerde fabrieken die uw product daadwerkelijk vervaardigen.

Binnen 5 werkdagen € 149

Leveranciersonderzoek · volledig
Acht tot twaalf fabrieken tegen elkaar uitgespeeld, stalen inbegrepen.

Binnen 10 werkdagen € 279

Fabrieksbezoek · Guangdong
Eén fabriek, één dag ter plaatse, een gedateerd foto- en videorapport.

Binnen 10 werkdagen € 249

Fabrieksbezoek · buiten Guangdong
Hetzelfde bezoek verder in China, vervoer en overnachting ter plaatse inbegrepen.

Binnen 10 werkdagen € 389

Controle vóór lading
Hoeveelheden, verpakking, markering, staat van de container, fotorapport.

Op de dag van het laden € 229

Dag Canton Fair
Voorgeselecteerde stands, begeleiding in het Frans, onderhandeling in het Mandarijn.

15 oktober tot 4 november
2026

€ 179

Lanceringstarief tot en met 31 december 2026. Prijzen in euro, excl. btw.

D E  D I E N S T E N
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S T U D I E B U R E A U

Vóór het eerste
stuk, en vervolgens
maand na maand.
Wij onderzoeken de normen van het bestemmingsland,
de conformiteit, de haalbaarheid en de praktische be‐
perkingen voordat het eerste stuk van de lijn rolt.

M A A N D E L I J K S E  O P V O L G I N G

Maandelijkse
opvolging

Een doorlopend beheerd inkoopprogramma: een schriftelijke
stand van zaken per bestelling, twee controles per maand inbe‐
grepen, prijsopvolging, douanedocumenten gecontroleerd vóór
vertrek, een bereikbaar vast aanspreekpunt.

€ 490
per maand

Toegewijd kantoor Uw inkoopkantoor in China, zonder dat u een dochteronderne‐
ming hoeft te openen: een toegewezen team, onbeperkte pro‐
ducten, bezoeken en controles, aanwezigheid op beurzen, weke‐
lijkse rapportage.

€ 1.490
per maand

O P  M A A T

Grote dossiers blijven maatwerk
Een doorlopend inkoopprogramma, een groot volume of een bijzondere constructie worden op offerte vastgelegd:
startpakket van € 1.500 tot € 3.500, honorarium voor opvolging van € 690 tot € 1.900 per maand, commissie van 6 tot
12% op de waarde af fabriek.

B I N N E N  1 0  W E R K D A G E N

Studie regelgevende
conformiteit
Wat uw product moet naleven in
het bestemmingsland, schriftelijk
vastgelegd en onderbouwd, vóór
de eerste bestelling.

€ 390
per product en per bestemmingsland

B I N N E N  1 5  W E R K D A G E N

Technische
haalbaarheidsstudie
Gebruiksbeperkingen, openbare
vestigingsgegevens, indicatieve
dimensionering, knelpunten.

€ 690
per product en per vestigingslocatie

B I N N E N  2 0  W E R K D A G E N

Technisch
productdossier
Wat vervaardigd, getest, geëti‐
ketteerd en ondertekend moet
worden: specificaties, gemaat‐
voerde tekeningen, conformiteit.

€ 1.290
per product

S T U D I E S  E N  O P V O L G I N G
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D E  D R I E  F O R M U L E S

De volledige keten,
onder één enkele prijs.
Voor een volledig inkoopprogramma dekken de formules de gehele keten, van de eerste
fabrieksofferte tot de levering. De online betaalde aanbetaling start het werk; het saldo
wordt in fasen voldaan.

B E T A L I N G S M O M E N T E N ,  G E L I J K  V O O R  D E  D R I E  F O R M U L E S

De goederen, de douanerechten en de invoer-btw worden doorberekend tegen kostprijs, op basis van bewijsstukken. Lanceringstarief tot en met 31 december
2026. Prijzen in euro, excl. btw.

N I V E A U  I

Vinden en
zekerstellen

€ 890
Prijs van de formule · excl. btw

Aanbetaling bij bestelling € 290

Een bezochte, geverifieerde en
onderhandelde fabriek, en een
schriftelijke aanbeveling klaar om
te bestellen.

Studie regelgevende
conformiteit van het product

Acht tot twaalf fabrieken
tegen elkaar uitgespeeld

Diepgaande verificatie van de
drie finalisten

Stalen gebundeld in één
enkele zending

Bezoek aan de geselecteerde
fabriek, in Guangdong

Schriftelijke aanbeveling,
onderhandelde voorwaarden

N I V E A U  I I

Produceren en
leveren

€ 1.590
Prijs van de formule · excl. btw

Aanbetaling bij bestelling € 490

Alles van niveau I, plus productie
onder uw merk, controles in de fa‐
briek, onderhandelde vracht en le‐
vering DDP.

M E E S T  G E K O Z E N

Alles van niveau I, zonder
toeslag

Begeleide, op maat gemaakte
productie

Pre-productiestaal ter
validatie aan u voorgelegd

Controle tijdens productie en
vóór lading

Onderhandelde vracht,
ingeklaarde levering DDP

Technisch productdossier
overhandigd aan het einde
van de keten

N I V E A U  I I I

Kant-en-klare
business

€ 2.490
Prijs van de formule · excl. btw

Aanbetaling bij bestelling € 790

Van productonderzoek tot online
winkel: aan het einde heeft u een
draaiende zaak, geen doos met
koopwaar.

Alles van niveau II, zonder
toeslag

Op maat gemaakte online
winkel, conform de EU

Productpagina's, visuals en
vertalingen

Betalingen, vervoerders en
verzending aangesloten

Automatisering van
bestellingen en boekhouding

Twee maanden begeleiding
na de lancering

1
Aanbetaling bij bestelling, online
betaald

2
30% bij overhandiging van de
schriftelijke aanbeveling

3
30% na validatie van het pre-
productiestaal

4
Saldo bij levering

D E  F O R M U L E S
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D E  H A N D E L

Wij kopen, en verkopen u
vervolgens geleverd door.
Bij handel kopen wij de goederen in eigen naam, voor eigen rekening, en verkopen ze u
geleverd door, tegen een vaste, allesomvattende prijs. U draagt geen voorraad en be‐
taalt geen voorschot aan een fabriek die u nooit heeft gezien.

Wij sluiten contracten in
eigen naam
Het contract met de fabriek draagt onze
handtekening. U koopt goederen, geen
bemiddeling.

Wij betalen de leveranciers
De betalingen komen van onze reke‐
ning. U betaalt een vaste prijs, geleverd
bij u.

Wij staan in voor wat wij
verkopen
Van het staal tot de lossing is de confor‐
miteit van de goederen onze zaak, met
één enkel aanspreekpunt.

Bij handel is er geen commissie: de prijs is allesomvattend en vast, en wordt niet uitgesplitst.

D R I E  M A N I E R E N  O M  M E T  O N S  T E  W E R K E N

I
Bemiddeling
Wij vinden en onderhandelen de fa‐
briek, u ziet de fabrieksprijs. Onze enige
vergoeding: een commissie van 6 tot
12% op de waarde af fabriek.

II
Diensten tegen vaste prijs
Een verificatie, een bezoek, een contro‐
le, een studie of een volledige formule,
online besteld tegen de vaste prijs.

III
Handel
Wij kopen voor eigen rekening en ver‐
kopen u de goederen geleverd door, te‐
gen een vaste, allesomvattende prijs.

D E  H A N D E L
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O N L I N E  W I N K E L  E N  Z O E K M A C H I N E O P T I M A L I S A T I E

Tot aan de online winkel.
Wanneer de goederen aankomen, begint de handel: winkel, pro‐
ductpagina's, visuals, betalingen, vervoerders, verzending. Wij
bouwen dit alles parallel aan de productie op, zodat de winkel klaar
is om bestellingen te ontvangen zodra de goederen aankomen,
niet erna.

W A T  W I J  O P B O U W E N

De winkel
Op maat, snel, op uw eigen domein‐
naam, conform de verplichtingen
voor verkoop op afstand in de Euro‐
pese Unie.

De content
De geschreven productpagina's, de
visuals en de vertalingen.

De koppelingen
Betalingen, vervoerders en verzend‐
regels, per bestelling getest.

De automatisering
Bestellingen, labels, herinneringen
en boekhoudkundige boekingen.

Reclame en het kopen van bereik maken geen deel uit van de formule; abonnementen bij derden
(domein, platform, betaling, vervoerders) blijven op uw naam.

Z O E K M A C H I N E O P T I M A L I S A T I E

Wij ontwerpen online winkels en werken aan de
zoekmachineoptimalisatie: onze eigen website is
gepubliceerd in 28 talen.

Inbegrepen in de formule Kant-en-klare business, € 2.490 excl. btw, met
twee maanden begeleiding na de lancering.

O N L I N E  W I N K E L
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D E  G R A T I S  G I D S

Importeren
uit China,
helder uitgelegd.
De documentatie die wij graag hadden gelezen
vóór onze eerste bestelling. Gratis, in 28 talen.

sor vatrade.com/guide

28 TA L E N 10 R U B R I E K E N 0 € G R AT I S ,  O N L I N E

D E  T I E N  R U B R I E K E N

01

Beginnen

02

Vinden en
onderhandelen

03

Kwaliteit en
controle

04

Logistiek

05

Douane en
fiscaliteit

06

Productconformiteit

07

Kosten en
prijzen

08

Sectoren en
cases

09

Beurzen en
markten

10

Een eigen
merk
lanceren

A C H T E N T W I N T I G  T A L E N

Frans ·  Engels ·  Chinees ·  Duits ·  Spaans ·  Italiaans ·  Nederlands ·  Portugees ·  Pools ·

Zweeds ·  Deens ·  Fins ·  Noors ·  Tsjechisch ·  Grieks ·  Hongaars ·  Roemeens ·

Slowaaks ·  Bulgaars ·  Kroatisch ·  Sloveens ·  Litouws ·  Lets ·  Estisch ·  Russisch ·

Oekraïens ·  Turks ·  Arabisch

D E  G I D S
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O N Z E  T O E Z E G G I N G E N

Waartoe wij ons verbinden.

01
Kwaliteitscontrole op
maat
Productieopvolging, referentie‐
staal met u gevalideerd en, opti‐
oneel, inspectie vóór lading door
onze teams of door een onaf‐
hankelijke derde partij.

02
U draagt geen voorraad
Wij kopen in eigen naam en be‐
talen de leveranciers. U betaalt
een vaste prijs, geleverd bij u.

03
Eén enkel
aanspreekpunt
Van het eerste staal tot de los‐
sing volgt een vast aanspreek‐
punt uw dossier.

04
Snel antwoord
Eerste lezing van uw aanvraag
en duidelijke vervolgstappen,
doorgaans binnen twee
werkdagen.

C O N T A C T

Laten we het hebben
over uw project.
U hoeft geen perfect lastenboek te hebben, wij verken‐
nen het samen. Een vast aanspreekpunt antwoordt u, in
het Frans, het Engels of het Chinees.

E - M A I L contact@sorvatrade.com

W H A T S A P P +33 6 15 55 62 52

W E B S I T E sorvatrade.com

S CA N  O M  S O RVAT R A D E .C O M  T E
O P E N E N

W A T  E R  V E R V O L G E N S  G E B E U R T

01
Wij lezen u
Doorgaans binnen twee werkdagen, een
eerste lezing van uw project en de volgende
stappen, door een echt persoon.

02
Wij bakenen samen af
Een duidelijk kader: prijsdoel, Incoterm, ter‐
mijn, kwaliteitscontrole. Zonder onnodig
jargon.

03
Wij verkennen de markt
Een eerste selectie van gekwalificeerde le‐
veranciers, ter plaatse verzameld.

C O N T A C T
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Wij kopen voor u in China, ter plaatse,
van de fabriek tot uw markten.

S O U R C I N G  E N  H A N D E L  ·  V A N  C H I N A  N A A R  D E  W E R E L D

Guangzhou · Frankrijk

contact@sorvatrade.com +33 6 15 55 62 52 sorvatrade.com

Sorva · SAS met een kapitaal van 2 € · RCS Béziers 106 789 068 · 10 rue du Labech, 34630 Saint-Thibéry, France

Dochteronderneming in China · 广州索尔瓦商务咨询有限公司 · Guangzhou

Informatief document, niet contractueel bindend. Bestellingen worden beheerst door onze algemene voorwaarden, gepubliceerd op
sorvatrade.com. Foto's: Sorva, Unsplash en Pexels.


